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Energias alternativas

generar electricidad

Catalunyadesencallael colapsode
peticionesparaconstruirrenovables

Accio Climatica ha contratado a mas personal para dar respuesta a las decenas de proyectos que, pese a los esfuerzos,
se siguen acumulando en la mesa de la Administracion ® Actualmente, estan aun en tramite un total de 186 propuestas

GUILLEM COSTA
Barcelona

El ‘conseller’ de Acci6 Climatica,
David Mascort, hacontadoenrepe-
tidas ocasiones unodelos principa-
les encargos que le hizo el ‘presi-
dent’ Pere Aragones en materia de
energia: «Catalunyadebeacelerarla
transicién hacialas renovables». La
realidad es que en los tiltimos me-
ses, el departamento que dirige ha
contratado amas personal para dar
respuestaa las decenas de proyec-
tos que, pese a los esfuerzos, se si-
guen acumulandoenlamesadela
Administracion.

Hoy estan en tramite, ain pen-
dientes de unarespuesta, untotalde
186 propuestas de empresas pro-
motoras para construir parques e6-
licos o fotovoltaicos. Esciertoqueen
estelimbo deburocraciayahayme-
nos proyectos que tres meses atras,
cuando el Ejecutivo aprobd el docu-
mento que debe sefialar el camino
energéticoaseguir desde ahorahas-
ta2050 (Proencat). Desde el decreto
queseaprobben 2019, yasehadado
luz verde acercade 1.500 megava-
tiosyel ‘conseller’ sehacomprome-
tidoallegaralos 3.000 MW antes de
que finalicelaactual legislatura.

Hace tres afios

Actualmente, todos los parques ed-
licos en funcionamiento se solici-
taron antes de 2019. En cuantoalos
fotovoltaicos, desde 2019 hasta
ahora solo se han avalado seis pe-
quefios proyectos con una potencia
de 13 MW. 4Como se explica esto?
Aunque se contratd amas personal
para acelerar los tramites, lo que
ha servido para subir unamarcha,
el ritmo sigue siendo pausadoylas
autorizaciones administrativas si-

guen requiriendo tiempo.

$Y qué eslo que veremos en los
proximos meses? «Iremos obser-
vando cémo se daluz verde a varios
proyectos, sobre todo los mas pe-
quefios. Y cuando digo pequefios me
puedo referir a10 hectareas», prevé
Assumpta Ferran, directora general
de Energia. Detalla que dan priori-
dad aeste tipo de planes porque es

El Governaseguraque
los proyectos mas
pequefos avanzaran
antes porque cuentan
CONMAs consenso
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Parte delos 50 aerogeneradores instalados en el
Parque E6lico de Rubid, enla comarca de la Anoia.

mas fécil que obtengan consenso. El
consenso con los pueblos afectados
no es algo que legalmente se exija
para lograr una autorizacién. Sin
embargo, Ferran reconoce que van
adar «prioridad total» alos proyec-
tos que cuenten con ello. Es decir,
quehayan planteadoun didlogo con
el territorio. En caso contrario, siun
proyecto levanta reticencias cons-

tantes en el lugar donde se plantea
instalar, «recibird una gran acumu-
lacién de alegaciones y lo tendra di-
ficil», aunque el Governlo autoriza-
ra. Luego, podrian acabar enlosjuz-
gados, si se presentaran recursos.
«Estamos educando alos pro-
motores energéticos para que no
impongan las renovables de cual-
quier forma. Estono vaasi, porque
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Un parqueedlico esun
lugardedicado a la
generacion de energia edlica.
Consiste en un grupo de
aerogeneradores con
tamanios que van desde los
600 kW hastalos 5 MW,
colocados en el territorio para
aprovechar al maximo el
viento del lugar.

Un parque fotovoltaico o parque solar
es unagran coleccion de paneles solares
fotovoltaicos que absorben la energia del sol,
laconviertenenelectricidad y la envian a la
red eléctrica para su distribucién y consumo.
Pueden generar grandes cantidades de
energia, lo que permite abastecer industrias,
comunidades de vecinos, zonas
residenciales, o incluso vender los
excedentes de energia.
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entonces, escuando aparece la
oposicion, Muchas delas empre-
sasestan cambiando», explica
Ferran. Considera que la obliga-
cidn de contar con el 50% del
apoyo delos propietariosdelos
terrenos y el compromiso de
abrir la participacién econdmica
enel proyectovan en esta direc-
cion. «Estas medidas promueven
el didlogoylatransparenciaala
horadeexplicar lo que se preten-
deconstruir», apunta Ferran.

Unalinearoja

«Siqueremos quela transicién
energética sea una realidad,
debemos educaralos promo-
tores para que presenten pro-
yectos muy trabajados. Nos po-
drian pedir la expropiacion de
terrenos paralainstalacién de
renovables, pero esto parano-
sotros es unalinea roja. Preferi-
mos que convenzan alos pro-
pietarios», afiade.

Varias empresas critican la
tardanzadelaGeneralitat alaho-

Todos los parques
edlicos que estan
en funcionamiento
fueron solicitados
antes de2019

radedar respuestas. PeroFerran
argumenta que lalentitud ame-
nudono es culpa de la Adminis-
tracion: «El problemaesqueen
varias ocasiones presentan pla-
nes que no estan bien hechos. Y
les pedimos que noslovuelvana
enviar hastacincoveces, antes de
denegarlo. Lasviasde evacuacion
de energiacasi siemprelas dibu-
janaéreas ynosotros les pedimos
quelas planifiquen de forma so-
terrada, por ejemplo, para no
perjudicaral medioambiente».

Detalla que se pasan el dia
mediando: «Cada dia hablocon
dosotresalcaldes y conasocia-
ciones de vecinos para buscar
puntos de confluencia. Sien 25
afios queremos ocupar el 2,5%
de Catalunya con renovables lo
debemos hacer asi». «No pode-
mos olvidar que esto supondra
una transformacién delos usos
del suelo muy importante»,
zanja. m

Un grupo de mediadores trata de
poner paz entre vecinos y empresas

© El proyecto Eudemon, unainiciativa que surgio para resolver conflictos
socioecoldgicos, usa la comarca del Alt Penedés como banco de pruebas

G.C
Barcelona

Muchos delos parques edlicos y fo-
tovoltaicos proyectados en Cata-
lunyasiguen topando con elrecha-
zo de los vecinos. Amenudo, lasu-
perficieafectada seencuentraen
pequeios municipios rurales de
pocos habitantes, que temen por
sus pastos y sus cultivos, ademasde
estar en contra de que el paisaje
cambie. «Qué ganamos nosotros,
conel ruido ylamolestiadeunade-
cenadeaerogeneradores?», se pre-
guntanalgunos de ellos. Para evitar
quelainstalaciéndecentrales re-
novables se entendieracomo una
imposicion, el decreto ley de 2021
incluyé dos nuevas condiciones. La
primera: se debfa conseguir el
acuerdo con més del 50% de los
propietarios del terreno. Lasegun-
da: eraobligatorio abrirelcapitalde
laempresa energética para quelos
ciudadanos de la zona pudieran
participar econémicamentey sacar
beneficios amedio plazo.

Sinembargo, larealidadesque
enmuchos lugares, losmovimien-
tos vecinales en contra delas reno-
vables previstas por empresas es-
tan creciendo. Hace apenas unos
dias, sin ir mas lejos, surgio una
nueva plataforma en el Moianes.
Pararemediar la situacién y buscar
puntos de encuentro entre las
compafifasyla gente delaszonas
afectadas, se cred el proyecto Eu-
demon. Se trata de una iniciativa
que surgid para resolver conflictos
socioecoldgicos y que ha utilizado
el Alt Penedés como banco de prue-
bas. «Coneldecreto de 2019, apa-
recieron muchos proyectos que, en
algunos casos, no tenian en cuenta
los habitantes de los municipios
implicados», recuerda Jaume Mo-
vya, codirector de Eudemon.

Jordi Cotrina

Molino juntoa lalocalidad de Conill, en Pujalt (Anoia).

Paraquelas empresas puedan
sacar adelante sus propuestas, de-
ben recibir el visto bueno urbanis-
ticoy administrativo, informe de
biodiversidad favorable incluido.
Moya daunpasomasy plantea el

«Ademasdelos
permisos, se deberia
requerir un acuerdo
social paraaprobar
los planes»

concepto de licencia social: «Sede-
beria incluir en los decretos de re-
novables laimportancia de contar
con el avaldela gente. Sino se es-
cuchaalos pueblos, no se pueden
construir ciertas infraestructuras».

(Y quépropone Eudemon para
conseguir el acuerdo? Primero, se
ofrece paraasesorar alosvecinos y
alasempresas paraasegurar que el

proceso sea transparente. «Es cla-
vequelagente accedaatodalain-
formacion. Nosotros abordamos y
reivindicamos unatercera pata so-
cial, en paralelo alas normativas
urbanisticas y administrativas»,
afirma Moya. El siguiente paso es
sentar en unamismamesaa todos
losagentes implicados. «En unpri-
mer momento, existenciertas reti-
cencias e ideas preconcebidas, pero
una vez se escucharn, se pueden
acercasposiciones», detalla. ;Aqué
tipo de pactos se puede llegar? Hay
varios ejemplos. «No pongas el ae-
rogenerador aqui, porque hay una
ermita y cada primavera se hace
unaromeriaque pasapor ahi», les
puede reclamar una agrupacion
vecinal, especifica Moya.

Otro caso: «Sepodriallegaraen-
contrar unasimbiosisentre agricul-
tores y placas fotovoltaicas si los
paneles pueden ser maviles y pro-
teger del exceso decalor los cultivos

de forma rotatoria, o mantener
pastos en unacentral de energiaso-
lar». Esto sehaaplicado yaen Fran-
cia. Yun dltimo ejemplo en Menor-
ca, donde se halogrado «conservar
los murosde piedra secay compati-
bilizarlos con unparquerenovable».

Expandirse por toda Espafia

«Hay que encontrar soluciones
win-win.Loquenopuedeseresque
seimponganlos proyectos. Enpar-
tees por esto, por desconocimiento,
gue muy poca gente estd partici-
pandoecondmicamente en lascen-
trales renovables que se proyec-
tan, afiade este mediador. Eude-
monquiere expandirse por toda Es-
pafia, aplicando este «protocolo
Eudemon» con un (nico objetivo:
alcanzar puntos de acuerdo sociales
ytransparentes en cada conflicto
que nace por las propuestas depar-
ques edlicos o fotovoltaicos.

«El plan piloto fue un éxito»,
aseguraMoya. Aunque sigahabien-
do algunos escépticos, también lo
ve as{ Ramon Arnabat, portavozdel
Institut d’Estudis Penedesencs, una
delasentidades que participd enlas
conversaciones: «Se dibujaron dos
parques edlicos ysiete solares, Nos
generaban dudas pero pensamos
que no podiamos decir que no de
formaautomatica. Debiamos im-
plicarnos en el proceso para queel
rechazo inicial de algunos, como
minimo, estuviera fundamentado».

Paraél, lomasbeneficioso dela
mediacion promovida por Eude-
mon fue el contacto: «<Empresa-
rios, vecinos, politicos, platafor-
mas... Todos nos sentamos y nos
escuchamos. Algunos continuaron
sin verlo viable. Otros cambiaron
suopinién. Amedida que se dialo-
ga, las posiciones se pueden acer-
car. Hasido muy reconfortantey se
deberia aplicar este método en to-
daspartes». m



